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CJOBOTBIPHI MOJAEJII IPE®IKCAJIBHUX
JIECJIIB B EKOHOMIYHOMY TEKCTI

Y emammi npoananizoeano cnoeomseipni nomenyii meipHux 0cHO8
npegixcanvuux Oiecnie 'y HiMeybKiti eKOHOMIYHIUL MepMIHONO02I.
Ocobaugicmio  apXimeKmoHiKy MGIPHUX OCHO8 NpPeqhiKCAnbHUX
CUNLHUX | CIAOKUX OIECNIB € HAABHICMb Y CILOBOMBIPHUX PAOAX
8I00I€CHiBHUX De3aPIKCHO-NOXIOHUX IMEHHUKIB, YMBOPEHUX ULISAXOM
cybcmanmusayii ocHog inginimuea, KoHeepcii ocHo8 IHQIHIMuUSa,
KOH8epcii ocHO8 npemepumy npepIKCanrbHux CUIbHUX Oieciis,
CYQIKCATbHUX — IMEHHUKIB, CKIAOHUX IMeHHuKie. Teipui ocHOSU
diecnosa peanizyioms 0epuayitiHi MONCIUBOCE 3A CIOBOMBIPHUMU
MoOensamu, XapakmepHumu Oas Himeybkoi mosu. Jlocniosceno
ymeopeHHs 0e3aghiKCHO-NOXIOHUX [IMeHHUKI8 6i0 MBIPHUX OCHO8
npeghikcanvrux Oi€Cuié Waaxom cyocmanmusayii 0CHO8 IHpIHImusa,
KOHGepcii  0CHO6  IHGhiHImuea, KOHEepcCii O0CHO8 npemepumy
npeghikcanvuux dieciis.

KamouoBi cioBa: wmikpoMonenb, OCHOBa, IIOXilHA OCHOBA,
CJIOBOTBIpHA MOJI€JIb, CJIOBOTBIPHA OCHOBA, CIIOBOTBIpHE 3HAYCHHS,
CJIOBOTBiIpHUWH TOTEHITiaJ, CIOBOTBOPEHHS, TEPMIiH.

B cmamve npoananuzuposanvi c106000pazoeamenvhvle NOMEHYUU
NpouU3BOOSIUYUX  OCHO8 NPEeUKCATLHLIX  2A20N08 6 HeMeyKol
9KOHOMUYecKou mepmunonocuu. OcoOeHHOCMbIO aAPXUMEKMOHUKU
NPOU3BOOAUUX OCHOB8 NPEPDUKCATLHBIX CUTLHBIX U CIAObIX 21A20108
ABNAEMCA HAMUYUE 8 CN0B00OPA308AMENbHBIX PAOAX OMNALONbHBIX
0e3apPuUKCHO-NPOU3BOOHBIX — CYUYECTNBUTNENbHBIX,  00PA308AHHbIX
nymem CyoCmMaHmu8ayuy OCHO8 UHQDUHUMUBA, KOHBEPCUU OCHO8
UHpUHUMUBA, KOHBEPCUU OCHO8 npemepuma NpPe@hUKCATbHBIX
CUNILHBIX 27120108, CYPOUKCATILHUX CYUECBUMENbHBIX, CIONCHBIX
cyuecmseumenvrulx. 1lpouzeodswue 0CHOBbl 2nazona peaiusyrom
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0EPUBAYUOHHBIE BOZMONCHOCTIU O CLOBOOOPAZ06AMEIbHBIM MOOCTISIM,
KOmopvle XapakmepHvl 051 Hemeykoeo saAzvika. Hccrnedyemces
obpazosanue 6Oe3aPOUKCHO-NPOUZBOOHBIX CYUIECBUMETbHBIX OM
nPOU36OOSIYUX  OCHOB  NPEPUKCANBHBIX — 21A20NI08  NYMéM
cybemanmusayuu 0CHO8 UHMUHUMUBA, KOHBEPCUU OCHO8 UHUHUMUGA,
KOHGepCUlU OCHO8 NPemepuma npepuKcalbHuIX 21a20108.

KiroueBble c0Ba: MHKPOMOJENb, OCHOBA, MPOU3BOIHAS
OCHOBa, CIIOBOOOpa3oBaTelibHas MOJIENb, CIOBOOOpa3oBaTeIbHAs
OCHOBa, CIIOBOOOPA30BATEIILHOEC 3HAUCHHE, CIOBOOOPAa30BATEIbHBIN
MOTEHIMAN, CIOBOOOPa30BaHKE, TEPMHH.

The article is devoted to the studies of characteristics of word-
formation structure and semantics of German economic verb-terms
with prefixes be-, ge-, er-, ver-, zer-, ent-, emp-, miss-, durch-, unter-,
iiber-, um-, hinter-, wider-, wieder-. The paper studies the stems of
German prefixal verbs used as economic terms, examined by means
of the determining their structural, semantic and functional
organization. The examination of prefixal verbs’ stems proceeds
from basic root words of derivational chains towards their cognate
derivatives. Prefixal verbs are formed according to general language
norms on the basis of prefixal derivational patterns of modern
German. The results obtained show the decrease of borrowed verb-
forming prefixes in German economic terminology. Prefixal verb
stems form noun stems by means of suffixation and conversion which
are very productive in German. Much attention is given to non-
affixal derivative nouns formed by means of the processes of
substantivization and conversion stems of infinitives, conversion
stems of preterital prefixal verbs. The paper reveals the text-
formative potential of prefixed verbs on the basis of German
economic terms in economic texts. The derivational patterns of
prefixed verbs on the basis of German economic terms in the
economic texts are analysed. The article deals with the problems of
the influence of context on word-formation structure of German
economic verb-terms with prefixes be-, ge-, er-, ver-, zer-, ent-, emp-,
miss-, durch-, unter-, zber-, um-, hinter-, wider-, wieder-. The
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research has been done on the basis of the translation of German
economic texts.

Key words: derived stem, derivational meaning, derivational
pattern, derivational stem, micropattern, stem, term, word-formation,
word-formation potential.

BuBdeHHS apXiTEKTOHIKH TBIPHHX 1 IMOXiTHUX OCHOB II€CTIB 5K
CTPYKTYpHHX €JIEMEHTIB TEKCTy — BaKJIMBHUH acleKT aHali3y
TEKCTOTBIPHUX MOTEHIIH CIOBOTBIPHUX OIMHHUIb. T[BIpHI OCHOBH
Ji€ciIoBa peai3yloTh JEpUBALiiHI MOMKJIMBOCTI 32 CIOBOTBIPHUMH
MOJIETISIMHU, XapaKTEPHUMH ISl HIMEIIBKOI MOBH.

MeTor0 cTaTTi € OMMC OCOOIHMBOCTEN CIOBOTBIPHOI CTPYKTYPH H
CEMAHTHKH HIMEUBKHX Mpe(iKCATbHAX MIi€CHiB — EKOHOMIYHHX
TEPMiHiB Y Ta3eTHUX TEKCTaX.

OO0’ €eKT JoCTiHKEHHS — HIMEIbKI JiecioBa 3 mpedikcamu be-, ge-,
er-, ver-, zer-, ent-, emp-, miss-, durch-, unter-, zber-, um-, hinter-,
wider-, wieder-.

CnoBOTBipHY MOZENTh BU3HAYAIOTH K MOP(HOIOTIYHO W JEKCHUKO-
CEMaHTHUYHO 3YMOBIICHY CXEMY, 32 SIKOI0 MOXYTb OyTH YTBOpEHi
cepii CIIOBOTBIpHUX KOHCTPYKIH 13 OJHAKOBOIO CTPYKTYpOIO
[1,¢.79; 2,c.36; 3,c.23]. CrnoBoTBipHi Mojemni, YTBOpeHi 3a
BHU3HAYEHUMH MPaBUIAMH, MalOTh BKJIMBE 3HAUEHHS JUIs aHAIi3y
TEKCTOTBIPHUX TOTEHIIH JepUBALiifHUX OAWHHIKG. PosrisHemo,
HAIPUKIIAJ, CIOBOTBIPHI MOJeNi NpedikCalbHUX CHIBHUX Ji€CIIB,
sSKi (YHKI[IOHYIOTh B €KOHOMIYHOMY TeKCTi. TBipHI OCHOBHU
KOpPEHEBHX JIECITIB, MOETHYIOYUCH 3 ABTOXTOHHUMH
HEBIJIOKPEMIIIOBAHUMH  JI€CITIBHUMH  TipedikcaMy, YTBOPIOIOTbH
MOXIJHI OCHOBM 33 OCHOBHOI CJIOBOTBIPHOI MOJCILIIO, sKa
byukiionye B TekcTi: My:SVq=Prdf.+SVy: treiben Handel —
3aiimatucs Toprisiero — be//treiben — mpoBoauTH (kKammaHio).
Hamp.: Ich treibe Handel. Ich betreibe Selbstmarketing, wenn ich
positive Kontakte zu anderen aufbaue und meine Begeisterung und
mein Engagement fzir bestimmte Themen vermitteln kann [4, c. 10].

CyOcTanTiBoBaHMi 1HQIHITHB NpeQiKCATEHUX CHUIILHUX JIECTIB,
32 HAIlUMH CIOCTEPEKEHHSMH, YTBOPEHHH 3a CIIOBOTBipPHOIO
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momemmo:  M>SN=SN:SV(Prdf.+SVy)+en, sich bestreben —
crapatucsi, nparuytu — das Bestreben. Hamp.: Die Menschen
bestreben sich die zahlreiche Wiinsche zu erfiillen. Diese Wiinsche
nennt man im wirtschaftlichen Sprachgebrauch Bediirfnisse. Also:
Bed:irfnis bedeutet das Empfinden eines Mangels mit dem Bestreben,
diesen Mangel zu beheben [4, c. 14].

[Mpuknanom (yHKUIiOHATBHOT TpaHCOpi€HTALil OJMHUIBL OAHOTO
piBHH MOKE CIIyryBaTu KOHBepCiﬂ JICKCUYHUX OJWHUIIb. nsaxom
KOHBepcii OcHOBHM iH(}iHITHBa yTBOpeHi ©Oe3adikcHO-TIOXiqHI
IMCHHUKH BiJl TBIpHMX OCHOB NpediKCATbHUX CHIBHUX i€CTiB:
My SN=SN:SV;q ((Prdf.+SV)—SN): ver//tragen (u, a) — yknanatu
norosip — der Vertrag — morosip, kourpakt; wider//rufen —
Bigmiastu — der Widerruf — Biamina, Bigmosa. ITpumipom: Ob die
Menschen arbeiten oder Freizeit verbringen, ob sie Geld ausgeben
oder sparen, etwas kaufen oder verkaufen, Vertrag abschliegen,
Miete, Heizung zahlen immer handelt es sich um wirtschaftliche
Vorgdnge. Alle wirtschaftenden Menschen treffen  tdglich
Entscheidungen, vertragen und beeinflussen dadurch wirtschaftliche
Vorgdnge [4, c. 14]; Jede Bestellung kann widerrufen werden. Da
die Bestellung jedoch wirksam wird, wenn sie dem anderen zugeht,
muss der Widerruf spdtestens zusammen mit der Bestellung beim
Verkdufer eingehen [4, c. 10].

IlInsxoM KoHBepcii TBIPHUX OCHOB TIPETEpPUTa YTBOPEHI
0e3adikcHO-TIOXiIHI IMEHHHUKHU BiJi TBIPHUX OCHOB Mpe(iKkcaTbHUX
cutbHUX JieciiB. M3SN=SN:SVin, ((Prdf.+SVst,)—SN): be//treiben
(ie, ie) — zaiimaTucs (unm-HeOyap) — der Betrieb — BupoOuuiTBO. YV
konrekcri: Der  Begriff «Betrieb» bringt die technisch-
organisatorische Seite von Wirtschaftseinheiten zum Ausdruck. Als
institutioneller Begriff wird «Handely» fiir alle Institutionen, die
ausschliesslich oder iiberwiegend der Begriff «Handel betreibeny,
verwendet [4, c. 3].

Y JocHiKyBaHUX TEKCTaX BHUSBJICHO CIIOBOTBIpHI Mo
BiJIi€CNiBHUX Cy(iKcaJbHUX IMEHHHKIB, YTBOPEHI BiJ TBIpHHX
OCHOB mpe(diKCalbHUX CHJIBHHMX MIECTIB y HIMELBKIH €KOHOMIYHIN
tepminonorii: MgSN=SN:SV(Prdf.+SVy )+Suf..: be//werben, sich —
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nojaBaTu 3asBy (mpo mo-uebyap) — der Bewerber — nperenpeHr,
kanmumar. Hamp.: Wir bewerben uns um eine Stelle. Die meisten
Bewerber sind nur noch fokussiert auf das Studium und seine
Ergebnisse und denken nicht an das, was sie auch vor und neben der
Hochschule geleistet haben [4, c. 7].

3a cnoBotBipHOIO Mogemmo: MgSN=SN:SV(Prdf.+SV)+Suf yng
yTBOopeHi iMmenuuku: be//werben, sich — momasatu 3asBy (mpo 110-
nebynp) — die Bewerbung — 3asBka (Ha 1m0-HeOyab); 3asBa (Ipo
npu3HadeHHs Ha mnocany). Hamp.: Die Bewerbungen, die in der
zweiten Woche eintreffen, sind tendenziell besser, betont er. Der
Bewerber miisse ich intensive mit dem Unternehmen und der
Position auseinandersetzen und sich fragen, welchen spezifischen
Nutzen er dem Unternehmen bieten konne. Ich denke, dass sich die
Menschen zu viel bewerben und zu wenig in die Detailpriifung
gehen, erkidrt Miihlenhoff [4, c. 12].

CrnoBockiafaHHs SK XapakTepHa OCOOJIMBICTH JIepPUBATOINOTI]
HIMEIILKOT MOBHM — OJIMH 13 HaWJABHIMIMX 1 HAHMPOIYyKTHUBHIIIAX
Croco0iB  yTBOpPEHHS IMEHHHKIB. YTBOPEHHS TIOXIIHAX OCHOB
CKJIaJIHUX IMEHHUKIB 13 TEpIINM CIIOBOTBIpPHUM KOMIIOHEHTOM —
BiJ/TIECTIBHUM IMEHHHKOM — KOHBEPCI€IO TBIPHOI OCHOBHU iH(iHITHBA
npediKCaTbHOTO CHIIBHOTO JIIECTIOBA BiOYBAETHCS 32 CIIOBOTBIPHOIO
momerro: My pSN=SN:(SV:Prdf.+SV4 )+SN:  wider//rufen -
Bigminsatu — der Widerruf — Bigmina; Bigmosa. ¥V koHtekcti: Jede
Bestellung kann widerrufen werden. Da die Bestellung jedoch
wirksam wird, wenn sie dem anderen zugeht, muss der Widerruf
spdtestens zusammen mit der Bestellung beim Verkdufer eingehen.
Widerrufbriefe miissen die Anderung der Bestellung beziehungsweise
den Riicktritt von der Bestellung genau begriinden [4, c. 12].

YTBOpEHHS TMOXiHUX OCHOB CKJIAQJHWUX IMEHHUKIB i3 JPyrHM
CJIIOBOTBIPHUM KOMIIOHEHTOM — BIJJIECTIBHUM IMCHHUKOM —
KOHBEPCi€l0 TBIpHOI OCHOBHM iH(]iHITHBA TpediKCaTFHOTO CHIIEHOTO
niecroBa BinOyBaeThes 3a Moaemmio: MipSN=SN+SN:(SV:Prdf.+SVy):
er//halten (ie, a) — 36epiratu — der Datenerhalt — 36epiranns
nanux; ver//tragen (u, a) — ykmagatutu norosip — der Kauf//vertrag —
norosip kymisii. Hamp.: Vielzahl von Bewerbungen erhalten, kann es
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auch passieren, das seine E-Mail-Bewerbung im Spam-Filter hangen
bleibt. Bei per Mail versendeten Initiativbe-werbungen ist es fir die
Unternehmen wegen der Unterschiedlichkeit des Datenerhaltes sehr
zeitaufwendig, diese aufzubereiten, um zu prifen, ob eine
Einsatzmaglichkeit besteht [4, c. 13]; Ob Sie ein Fernsehgerdt oder
eine Tite Milch, ein Paar Schuhe oder ein Auto kaufen, in jedem Fall
vertragen Sie. Aus diesem Kaufvertrag entstehen auf beiden Seiten
bestimmte Rechte und Pflichten [4, c. 15].

B exoHOMiUHMX TekcTax 3aikCcOBAaHO CIIOBOTBIPHI MOJETI:
M1oSN=SN:(SV:Prdf.+SVg.)+SN — yTBOpeHHs NOXiJHUX OCHOB
CKJIQJIHUX IMCHHHKIB 13 MEPIIUM CJIOBOTBIPHMM KOMIIOHCHTOM,
BiJ/Ii€CITIBHUM iIMEHHUKOM — KOHBEPCI€0 TBIPHOT OCHOBH IIpPETEpUTA
npedikcaabHOro CHIBHOTO [iecioBa: Ver//treiben (ie, ie) -
nponasatu, 30yBatu — die Vertriebs//firma — ¢ipma mnst 30yTy.
IMpumipom: Bayer ist eine Vertriebsfirma, das unter anderem
Arzneimittel produziert. Bauer produziert und vertreibt rezeptfreie
Arzneimittel gegen Schmerzen, Husten und Erkdltung [4, c. 18].

[NoximHa OCcHOBa CKJIQJIHUX IMEHHHUKIB 13 MEPUIMM CIIOBOTBIpHUM
KOMITOHEHTOM,  BIATIECTIBHUM Cy(]iKCalbHAM IMEHHUKOM i3
cypikcom  -Ung, yTBOpeHa 3a  CIOBOTBIPHOIO  MOJEJLIIO:
M1oSN=SN((SV:Prdf.+SV.)+Suf ;o)) +SN:  be//werben, sich —
mojaBatu 3asBy (mpo mro-Hebyas) — die Bewerbungs/mappe —
narnka 3as8. Hamp.: Laut Studie bewirbt sich mehr als die Hdlfte der
befragten Stellensuchenden lieber mit einer Online-Bewerbung als
mit einer klassischen Bewerbungsmappe [4, c. 8].

[loxigHa OCHOBa CKJIAJHMX €KOHOMIYHMX IMEHHHKIB i3 HEepIINM
CIIOBOTBIPHUM  KOMIIOHEHTOM,  BIJUIIECTIBHUM  Cy(]iKCaIbHUM
IMEHHUKOM 13 Cy(iKCOM -er, yTBOpeHa 3a CJIOBOTBIpHOIO MOJEILIIO:
M1oSN=SN((SV:Prdf.+SVq.)+Suf. o )+SN:  ver//treten (a,e) —
npejacTaBistd (Hamp., ¢ipmy) — die Vertreter//firma — dipma-
areHt. Y xonrekcti: Wir sind eine kleine Vertreterfirma. Seit einem
Monat haben wir einen neuen Geschdftsfiihrer, Herrn Mandl. Er
leitet und vertritt unsere Firma [4, c. 12].

[NoxismHa OCHOBa CKJIaJHMX EKOHOMIYHHMX IMEHHHKIB 13 JPyrUM
CIIOBOTBIPHUM KOMIIOHEHTOM — BiJUII€CIIBHUM Cy(]iKCaTbHUM
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iMEHHUKOM 13 cydikcamu -€r, -UNng, yTBOpPEHa 3a CIOBOTBIPHOIO
mozemmo:  M1pSN=SN((SV:Prdif.+SVs.)+Suf..¢r .uing) +SN,  ver//treten
(a, €) — npesentyBaru (uamp., dpipmy) — die Handels//vertretung —
Toprose mpenctaBauiTBo. IIpmmipom: Wir stellen Textilmaschinen
fiir den europdischen Markt her — und jetzt machten wir gern auch
mit Firmen in Italien Kontakt aufnehmen. Wir méchten unsere Firma
direkt in Italien vertreten. Die Handelsvertretung ist fiir unsere
Firma besser [4, c. 18].

Oco6MMBO MPOAYKTHUBHI B €KOHOMIYHOMY TEKCTi mpedikcaibHi
CHIBHI JiecioBa, yTBOpeHi 3a Momemmio: MSVst=Prdf.+SVg:
scheinen (ie, ie) — ceitutu — er//scheinen (ie, ie) — BuxomuTH
(mpyxom). Hamp.: Nur 1,2 Prozent der Fachartikel erscheinen auf
Deutsch, 90,7 auf Englisch, 2,1 auf Russisch, in Biolabors ist die
Umgangssprache fast ausschieglich Englisch, moderne Lehrbiicher
erscheinen zberhaupt nicht mehr auf Deutsch (Markt, 15. Jahrgang,
Ausg. 40, 2007).

[ToxigHi OCHOBH CKJIQJHUX €KOHOMIYHMX IMEHHHMKIB 13 TEpIIMM
KOMITOHEHTOM,  BIATIECTHIBHUM Cy(iKCaTbHUM IMEHHHUKOM i3
cydikcom -ung, yrBopeni 3a mometo: M1oSN=SN((SV:Prdf.+SVy.
(+Suf..yng)+SN: be//werben, sich (a,0) — momaBatn 3asBy (mpo
mo-u.) — der Bewerbugs//bereich — cdepa npuiinsarrs na pobory;
die Bewerbungs//form — ¢dopma npuiinsaTTs Ha pobdoty. [Ipumipom:
Fir die letzgenannte Variante mzssen sich Bewerber in der Regel
auf den Karriereseiten registrieren und gelangen zber ein Log-in in
den Bewerbungsbereich. Auch hier empfiehlt es sich, sich vorher zu
informieren, welche Bewerbungsform gewiinscht bzw. maoglich ist
(Markt, 15. Jahrgang, Ausg. 36, 2007).

[lepeBaxkHa OiABIIICTh CKIAJHUX IMEHHHKIB 13 MEPIIUM
CIIOBOTBIPHUM KOMITOHEHTOM, CyOCTaHTHBOBAaHHM iHQ)iHITHBOM,
yrBopeHa 3a Mozemto : MioSN=SN((SV:Prdif.+SVy. )+Suf.ng)+SN:
unter//nehmen (a,0) — noumnaru (mo-uebynp) —  der
Unternehmens//chef — kepiBauk mignpuemcrBa. Hamp.: Japaner
sprechen Ranghghere im Unternehmen nicht mit ihren Namen
sondern mit deren Positionsbezeichnungen, zum  Beispiel

164




«Unternehmenschef», «Geschdftsfiihrer». Franzosen lieben Berufstitel
ung Anreden wie «Monsieur le President» oder «Monsieur le
Presidentdirecteur general» fiir einen Unternehmenschef (Markt, 15.
Jahrgang, Ausg. 40, 2007).

[ToxigHi OCHOBH CKJIQJHMX €KOHOMIYHHMX IMEHHHUKIB i3 TEPIINM
KOMIIOHEHTOM,  BiAJi€CTiBHUM Cy(iKcalbHUM IMEHHUKOM 13
cyixcamu -ung, -er, YTBOpEHi 3a MOJCILITIO:
MeSN=SN:SV(Prif.+SVy)+SUf.yng <r): be//werben, sich — monasaru
3asBy (mpo mo-H.) — die Be//werbung — 3asBa (nmpo npuiiom Ha
pob6orty). Tlpumipom: Vergessen Sie nicht, in jeder E-Mail -
Bewerbung eine vollstindige Signatur mit Ihrer Anschrift und
Telefonnumer anzugeben. Denken Sie daran, Ihre Bewerbung iiber
eine neutrale E-Mail-Adresse zu versenden; Dariiber hinaus nutzten
zu wenig Bewerber das Angebot einer telefonischen
Kontaktaufnahme, bemerkt Miihlenhoff. Nur etwa 20 Prozent der
Bewerber telefonieren vorher (Markt, 15. Jahrgang, Ausg. 40, 2007).

BuokpemintoeMo  CIIOBOTBIpHY MOEIb, 33 SIKOK YTBOPEHO
HOX1aH1 OCHOBHU cyOCTaHTHBOBaHUX IMEHHUKIB:
M,SN=SN:SV(Prdf.+SV.)+en: unter//nehmen (a, 0) — mouuHaTtH
(uro-uebyas) — das Unter//nehmen — mignpuemctso. Hamp.: Denn
in jedem zweiten Dax-Unternehmen ist die Konzernsprache Deutsch
oder Deutsch und Englisch. Die Unternehmen sind nun mal trotz
ihrer internationalen Ausrichtung deutsche Unternehmen, reszimiert
Headhunter Heilgenthal (Markt, 15. Jahrgang, Ausg. 40, 2007).

[Ipedikcanpri ciabki miecioBa, 3adikcoBaHi B JOCHIIHKYBaHUX
TCKCTax, YTBOpeHi 3a TAaKUMHU IPOAYKTUBHUMU MOJCIIIMU.

1) neBepbatuBHa MozeNb TpediKcaTbHUX CIA0KUX JIECTIB:
M SV=Prdf.+SVq,, +en: warten (-te, -t) (auf A.) — uexaru (Ha Koro,
mo) — er//warten (-te, -t) — uexaru; dienen (-te, -t) — cayxurun —
ver//dienen (-te, -t) — szapo6astu. Ilpumipom: Sie investieren in
unterbewertete Aktien oder kaufen Anteile, bei denen wegen
aupergewshnlicher  Ereignisse (Ubernahme, Restrukturierung,
Insolvenz) Kursausschldge zu erwarten sind: sie kaufen Aktien oder
Anteile aus Schwellenléndern: sie verdienen an Rohstoffen oder
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Leerverkaufen (Markt, 15. Jahrgang, Ausg. 37, 2007);

2) necybcrantuBHa momens: MySV=Prdf.+SN+en: kaufen (-te,
-t) — xymnsatu — ver//kaufen (-te, -t) — mpomasatu; zahlen (-te, t)
(fiir A.) — mnatutu — be//zahlen (-te, -t) — BuruauyBatu (110-HeOY/Ib)
dienen (-te, -t) — cayxutp — ver//dienen — 3apoGusitu. Hamp.: Die
Marktpartner haben unterschiedliche Ziele: — Der Produzent will
maglichst teuer verkaufen. — Der Konsument will méglichst billig
kaufen. — Der Arbeitgeber will_maglichst niedrige Lohne bezahlen. —
Der Arbeitnehmer, will moglichst viel verdienen (Markt, 15.
Jahrgang, Ausg. 37, 2007);

3) nean’ekTHBHA MOjENb MpeiKCaJbHUX CIA0KHX i€CIiB:
M, sSV=Prdf.+SA+en: reich — Gararuit — er//reichen (-te, -t) —
nocsrata, gut — besser — am besten — (mobpe — kpaie — Kparie
Bchoro) — ver//bessern, sich — mokpanrysatucs. ITpumipom: Mehr
Jobs, hohere Einkommen, deutlich niedrigere Kosten, ein Land, das
seine okonomische Wohlfiihlgeschwindigkeit von gut 2 Prozent
Wachstum erreicht und wieder Zuversicht schapft — so konnte die
Zukunft aussehen. Alles hingt davon ab, ob die Bundesrepublik als
Investitionsstandort fiir Unternehmen attraktiver wird. Und die
Voraussetzungen dafiir verbessern sich allmdhlich, wie die
Untersuchung «Deutschland 2010» zeigt: Exklusiv fiir Manager
Magazin hat ein Team der privaten Wissenschaftlichen Hochschule
fiir Unternehmensfiihrung (WHU) und der Standortberatung Contor
alle 1207 Regionen in der EU analysiert und die messharen Trends
bis zum Ende des Jahrzehnts fortgeschrieben (Markt, 15. Jahrgang,
Ausg. 34, 2007).

OTrxe, IPOBEJICHE JOCHIHKCHHS J1aj0 3MOTY BHUSIBUTH HaiOIIbII
MPOAYKTHBHI MoOJemi mpedikcalbHUX JI€CHiB B EKOHOMIYHOMY
TEKCTI, 5IKi YTBOPIOKOTh HOTO KOT€PEHTHICTb.

[lepcriekTuBY TOANBIIUX JOCTIKEHh Y0auaeMO y BHUBYCHHI
TEPMiHIB B €KOHOMIYHHMX TEKCTaX y HampsMi BiJl TBIPHUX OCHOB
npediKkCcaNTbHUX MI€CTIB 0 CHIBBITHOCHUX 13 HUMH 32 CTPYKTYPOIO i
CEMaHTHKOIO MOXiJHIX OCHOB — EKOHOMIYHUX TEPMiHIiB.
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